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FUNDRAISING

to dynamicznie rozwijajgca sie dyscyplina. Obecnie
dotyczy wielu organizacji pozarzgdowych, ale takze
INnstytucji zajmujacych sie kulturg, badaniami
medycznymi, szkolnictwem, opieka zdrowotnag
| spotecznyg, srodowiskiem lub pomocag humanitarna.
W kontekscie malejgcego finansowania publicznego
pozyskiwanie funduszy jest nie tylko zbiorem metod
| narzedzi operacyjnych, ale takze niezbednym ogniwem
W strategii rozwoju tych organizacji.

Celem kursu CFR12 jest szkolenie zawodowcow
w dziedzinie fundraisingu w oparciu o standardy
miedzynarodowe. Mamy nadzieje, ze 12. edycja bedzie
mogta odbycC sie nha zywo. Korzysci z tego ptyngce to m. in.
tatwiejsze nawigzywanie relacji oraz utatwienie
komunikacji miedzy uczestnikami oraz miedzy

uczestnikami a prowadzacymi.



PROGRAM

Zgodnie ze standardem ksztatcenia
opracowanym przez Europejskie
Stowarzyszenie Fundraisingu (EFA),

tematyka zajec kursowych
obejmuje 6 zasadniczych

obszardow edukacyjnych
realizowanych w ciggu
5 miesiecy:.

1) Fundraiser i jego
srodowisko;

2) Zarzadzanie w
fundraisingu;

3) Strategia i planowanie;

4) Metodyka;

5) Komunikacja
budowanie relacji;

6) Etyka pracy i przepisy
prawne.

CzesC teoretyczna to 100
godzin dydaktycznych
w 16 sesjach,
prowadzonych przez
najlepszych trenerow

| wyktadowcow.

Czesc praktyczna to 200
godzin przeznaczonych
na autorska kampanie
fundraisingowa
realizowang rownolegle
podczas kursu,
konsultowanga z
wyznaczonym
trenerem/coachem.



EFEKTY KURSU

Uczestnik kursu CFR12
uzyskuje nastepujgca wiedze
| kompetencje w zakresie:

1. Zarzadzania organizacja i je]
otoczeniem,

2. Planowania strategicznego

| budowania relacji z darczyncami,
3. Narzedzi i metod pozyskiwania
funduszy,

4. Komunikacji i wizerunku.

To nie wszystko!

Uczestnicy podczas kursu CFR12
otrzymuja indywidualne wsparcie od
trenera, z ktérym omawiane s3
szczegoty planowane] kampanii
fundraisingowej. Oznacza to, ze po
szkoleniu Zawodowy Fundraiser nie
bedzie miat watpliwosci jak efektywnie
przeprowadzac kampanie
fundraisingowe dopasowane do
potrzeb wtasnej organizacji.




KOSZTY

Koszt uczestnictwa w kursie to:

12 000 zt

W tej cenie uczestnik otrzymuyje:

- Wyzywienie,

- 100 godzin dydaktycznych w sali szkoleniowej;
.+ 200 godzin praktyki konsultowane] z coachem;
- egzamin oraz certyfikat;

- materiaty dydaktyczne podczas szkolen +
zestaw konferencyjny.




TERMINY ZGtOSZEN

Zgtoszenia na kurs CFR12 przymujemy do 31 sierpnia

2021 roku.

KONTAKT

Sebastian Weglarz

Specjalista ds. szkolen

+48 698 150 3472
sweglarz@fundraising.org.pl
szkolenia@fundraising.org.pl
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ZAPRASZAMY!

www.fundraising.org.pl
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